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Vuelven las exenciones El Supremo obliga
en las transmisiones ala AEAT a escuchar
de las renovables al contribuyente

OPOSICIONES

Los inspectores, contra
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ENTREVISTA

Fernando Escura
Socio director de Escura Abogados

“La empresa
multinacional
busca ordeny
cumplir la ley”

Los bancos no son
responsables por fraude
en el IVA de sus clientes

Dreamstime

NUEVOS TRIBUTOS | PROBLEMAS DE APLICACION

Reino Unido dispara
su presion fiscal al nivel
de la posguerra

Impuesto al plastico:
un caos de dudas
y cada vez mas litigios

I Los fiscalistas subrayan I La aplicacion del nuevo impuesto Son validos los informes

Los datos
. tributarios

| estratégico

que produce discriminaciones ha generado ya mas de 200 consultas independientes para
y limita el comercio dentro de la UE a Tributos por su mala configuracion justificar el gasto en I+D
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“La empresa multinacional el
busca orden y cumplir la ley”

ENTREVISTA FERNANDO ESCURA Socio director de Escura Abogados/ “La integracion, el trabajo
del fiscalista de empresa con el externo del despacho, esta ya superada; la profesion va hacia la clusterizacién’.

Nacho P.Santos. Madrid

“La sensacion de angustia que
hay en general es de inseguri-
dad juridica”. Asi lo sefiala
Fernando Escura, socio direc-
tor de Escura Abogados, des-
pacho de Barcelona especiali-
zado en el asesoramiento a
empresas multinacionales
con negocio en Espaia asi co-
mo aentidades patronales. So-
bre estos dos perfiles de clien-
te, Escura distingue cudles son
sus principales objetivos al
buscar el asesoramiento de
una firma. “La empresa multi-
nacional lo que busca es or-
den. La estrategia ya la tienen
ensu headquarter,lo que quie-
ren aqui es cumplir laley, estar
informados, tener la informa-
cion en su idioma... Si hay que
hacer compliance, o precios de
transferencia, se hacen”. En
cambio, prosigue, “los clientes
de colectivos, que vienen de
patronales, lo que quieren es
especializacion, alguien que
sepa de su sector. Por eso, en
nuestra firma, en cada depar-
tamento —fiscal, laboral, etcé-
tera- los profesionales se es-
pecializan por sector econo-
mico”.

Sobre la inseguridad juridi-
ca, el socio director del despa-
cho barcelonés asegura que,
en el entorno europeo, las
multinacionales extranjeras

David Ramirez (Araba Press)

Fernando Escura, socio director de Escura Abogados.

que esta habiendo, todo el
mundo quiere tener el grupo
reordenado, hacer reestructu-
raciones, mover activos... Y es
complicado”.

En cuanto a la relacion con
la administracién tributaria,
Escura advierte que “desde el
Covid se ha complicado” por-
que “se han creado unos hébi-
tos que redundan en una falta
de comunicacion directa con

Los clientes de
patronales quieren
especializacion,
alguien que sepa
de su sector”

Asies el equipo
del despacho

® Profesionales: Esta firma

barcelonesa fundada en 1905
cuenta también con oficinas
en Madrid y Tarragona

y forma parte de las redes
internacionales TagLaw e
Interlegal. Con una “filosofia

y estructura muy buscada’,
cuenta con 5 socios y una
plantilla de mas de 80
profesionales.

e Ambitos de especializacion:

el despacho ofrece servicio
multidisciplinar, especialmente
amultinacionales y a entidades
patronales de distintos sectores
econdmicos, entre los que se
encuentran las farmacias y las
residencias.

mundo telematico hay que in-
tegrarlo, por lo que pediria un
esfuerzo para que la digitaliza-
cién no sea poner un progra-
ma informatico y una base de
datos, sino que vaya acompa-
fiada de un servicio de ayudaa
la comunicacién, una interac-
cion sobre los expedientes...
Se han creado dos mundos pa-
ralelos, y eso es un error, el
mundo digital requiere una

“estd ya superada” y que la
profesion se dirige hacia “lo
que nosotros llamamos la
clusterizacion”, en la que el
despachoy el cliente-empresa
“formamos uno solo” al “inte-
grar todo el conocimiento, el
gestor documental, la plata-
forma tecnoldgica...”. Asegura
que “es mas que una colabora-
cion”y que “cuando funciona,
se produce una insercion en la

perciben esa inseguridad so- el administrado y con el ase- maneranueva de gestion”. relacién con un grado de satis-
bre la interpretacion aplicati-  sor”. “Pediria mayor fluidez, o L, faccién brutal para el cliente”.
vaenlasnormasencuestiones  mayor presencia de los fun- Pediria que la Clusterizacion Escura resalta que “el mun-

como por ejemplo los precios
de transferencia. “Hay un ner-
viosismo enorme en las em-
presas”, afirma.

También pone como ejem-
plo de inseguridad juridica las
dudas en torno a la fiscalidad

cionarios 0 mas conexion”, re-
clama.

En esta cuestion entra en
juego la digitalizacion de la
Administracion, sobre la que
asegura que araiz de la pande-
mia de coronavirus “hemos

digitalizaciéon de la
Administracion vaya
acompaiada de mas
comunicacion”

Precisamente, la digitaliza-
cion juega un papel clave en
una cuestion muy relevante
para Escura: la clusterizacion
de los despachos y asesorias
con sus clientes. Distingue Es-
cura tres fases en el asesora-

do, el cliente ha cambiado”, de
manera que “un cliente pe-
quenio con diez trabajadores
hoy tiene capacidad para ex-
portar a cualquier parte del
mundo, por lo que te hara con-
sultas sobre exportacion, pre-

el proyecto de ley que
permitira aplicar la
bonificacién del 99%
sobre el Impuesto

de Sucesionesy
Donaciones, con la
prevision de que “en
breve" sea convalidado
por Les Corts. Una vez
salga adelante, el 95%
de contribuyentes
valencianos ya no tendra
que pagar este impuesto.

La OCDE pide a
Espafia que suba
los impuestos
alos carburantes

La OCDE considera

que Espafia tiene que
aumentar los impuestos
alos carburantes para
que el precio tenga mejor
en cuenta el coste de las
emisiones de carbono,
pero puntualiza que para
que eso sea asumible
socialmente debe ir
acompafiado de ayudas
selectivas para “los mas
vulnerables”, seguin

el informe anual sobre
reformas estructurales
que acaba de publicar el
organismo internacional
de los paises
desarrollados.

Galicia bajara

de las empresas familiares, “a  avanzado mucho, la digitaliza- miento: el asesor fiscal, lainte-  cios de transferencia, sobre el |mpuesto
si cumplen o no los requisitos,  cion es magnifica y funda- gracion conel clienteylaclus-  como abrir un establecimien- de transmision
o si los bienes son 0 no afec-  mental”, pero critica que no se terizacion. En este sentido,ex-  to permanente en China. Y t de vehiculos

tos”. En tercer lugar, cita las
reestructuraciones como otro
foco de inseguridad, “con la
concentracion empresarial

ha acompatfiado con un servi-
cio que permita esa mejor co-
municacion entre Adminis-
tracién y administrado. “El

plica que la integracion, que
define como el trabajo del fis-
calistade laempresa con el ex-
terno del despacho o asesor

no puedes decirle que llame a
una asesoria china, porque lo
que hara sera cambiar de ase-
sor, tienes que ofrecerle for-
mar parte de una red que al-

El presidente de la Xunta
de Galicia, Alfonso
Rueda, ha anunciado
que Galicia bajara el

cance esanecesidad”. o impues.tq de
Trabajos para entidades patronales y el sector farmacéutico qui?;a‘jﬂgg Escura vatieina 5f;§3}g2‘;”ee§e‘;inda
tracion de asesorias brutal por mano en un 60%,

“Somos claramente de Barcelona,
somos fuertes aqui’, resalta Fernando
Escura, socio director de esta firma que
cuenta entre sus clientes con mas de

localmente, con prestacion de servicios
anivel nacional y bien relacionado
internacionalmente para actuar de
manera global y dar servicio aempresas

implantacién en Espafia. Entre ellas,
se encuentran la reestructuracién del
grupo Marelli, empresa del sector del
componente del automavil; el

tema de costes, conocimiento,
talento...”. Las asesorias y des-
pachos “o nos integramos en
capital o nos integramos en

pasando del 8% al 3%,
en 2024 y se eliminara
para los eléctricos e
hibridos enchufables de

cero emisiones. Segun
los célculos que maneja
la Xunta, se beneficiaran
de esta rebaja fiscal un
minimo de 60.000
operaciones.

con altos estandares de calidad. Entre
sus casos de éxito se encuentran
reestructuraciones, internacionalizacién
de empresas espafiolas en el &mbito
internacional o el acompafiamiento

de empresas extranjeras en su

15 entidades patronales de sectores
como centros de residencias, sector
nautico, farmacias, instaladores
industriales o piscinas. El despacho, que
Escura define como “multidisciplinar’,
tiene una filosofia de “ser muy fuerte

acompafiamientoenla
internacionalizacién de grupos
espafrioles como Ascensores Eninter,
o el acompafiamiento de empresas
internacionales en su implantacion
en Espafia, como Karl Lagerfeld.

servicios”, pero que “la aseso-
ria que esta encerrada en su
cuarto no tiene ningun futu-
ro”.Y concluye sefialando que
“el asesor que no se plantee
una integracion con el cliente
estamuerto”.
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